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Facsimile Machines / Télécopieurs

Cost per Page Ranking / Classement selon le coût par page

NMSO / OCPN # EC095-080004/XXX/MCT

effective 15 November 2010 / entrer en vigueur à partir du 15 novembre 2010

	Group 1 – Transmission and Reception Duplexing /

Groupe 1 – Capacité de transmission et de réception recto verso

	Category A/

Catégorie A

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	006
	Samsung
	SCX-5835FN
	5.317¢

	$960.47
	Best Value

Active

	004
	Pitney Bowes
	PB3400
	8.333¢
	$983.00
	Inactive

	
	
	
	
	
	

	Category B/

Catégorie B

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	006
	Samsung
	SCX-5835FNT
	2.230¢
	$1,107.53
	Best Value
Active

	001
	Brother
	MFC8890DTW
	3.060¢
	$733.00
	Active

	008
	Xerox
	WorkCentre 3550X
	3.183¢
	$999.00
	Active

	005
	Ricoh
	MP171SPFT
	3.386¢
	$1,850.000
	Inactive

	004
	Pitney Bowes
	PB3400
	3.471¢
	$1,161.00
	Inactive

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Category C/

Catégorie C

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	008
	Xerox
	Phaser 3635 MFP/X
	2.535¢
	$1,650.00
	Best Value

Active

	004
	Pitney Bowes
	MFX-2050
	2.564¢
	$2,130.00
	Best Value

Active

	005
	Ricoh
	4430L
	3.927¢
	$1,700.000
	Inactive

	002
	Canon
	Laser Class 810
	4.393¢
	$2,157.00
	Inactive

	
	
	
	
	
	


	Group 2- Transmission and Reception Non-Duplexing / 

Groupe 2 – Capacité de transmission et de réception recto seulement

	Category A/

Catégorie A

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	001
	Brother
	MFC8220
	3.705¢
	$370.00
	Best Value

Active

	006
	Samsung
	SCX-4828FN
	3.928¢
	$208.00
	Best Value 

Active

	008
	Xerox
	WorkCentre 3210
	4.705¢
	$329.00
	Active

	005
	Ricoh
	SP3410SF
	5.590¢
	$565.000
	Inactive

	003
	Panasonic
	UF4000
	5.776¢
	$600.00
	Inactive

	004
	Pitney Bowes
	FMF 2100
	5.818¢
	$594.00
	Inactive

	007
	Toshiba
	E-Studio 170F
	5.830¢
	$747.00
	Inactive

	Category B/

Catégorie B

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	006
	Samsung
	SCX-5635FNT
	1.829¢
	$480.00
	Best Value 

Active

	001
	Brother
	FAX4750ET
	3.194¢
	$723.00
	Inactive

	007
	Toshiba
	E-Studio 170F
	3.252¢
	$870.00
	Inactive

	004
	Pitney Bowes
	FMF 2100
	3.793¢
	$773.00
	Inactive

	008
	Xerox
	Phaser 3300 MFP
	3.844¢
	$717.00
	Inactive

	005
	Ricoh
	3320L
	3.860¢
	$1,025.000
	Inactive

	002
	Canon
	Laser Class 710
	4.653¢
	$1,713.00
	Inactive

	Category C/

Catégorie C

	NMSO #/

OCPN #
	Supplier/

Fournisseur
	Model/

Modèle
	Evaluated Cost per page* /

Prix par page Évalués 
	Unit Price/

Prix Unitaire
	Status/État**

	
	
	
	
	
	

	004
	Pitney Bowes
	MFX-2050
	2.564¢
	$2,130.00
	Best Value

Active

	008
	Xerox
	WC 3550X
	2.878¢
	$999.00
	Active

	005
	Ricoh
	5510L
	3.927¢
	$1,700.000
	Inactive

	002
	Canon
	Laser Class 710
	4.365¢
	$2,111.00
	Inactive

	
	
	
	
	
	


La version française suit le texte anglais.

1.
Limitation of Call-ups
An Identified User may issue a Call-up directly to any Offeror or NMSO Authorized Agent in the applicable category, up to the applicable Call-up Limitation specified below, in accordance with the following:

1.1 
For Call-ups for Facsimilies  (which may include, within the Call-up Limitation, Additional Items):

a.
Up to $25,000 (Including GST/HST): the Identified User may place the Call-up with the Active Offeror whose Product, in the Identified User’s view, represents the best value for their requirement; 


Identified Users should choose the facsimile meeting their functional requirements that is identified as having the lowest cost per copy in the applicable Category in Annex F - Cost per copy Ranking.

b.  
From $25,000.01 to $40,000 (including GST/HST): the Identified User must place the Call-up with the Active Offeror whose Product has the lowest cost per page in that Category.

c.  
From $40,000.01 up to $400,000 (Including GST/HST): only the Standing Offer Authority may place Call-ups.  Requirements from $40,000.00 and up to $400,000.00 may be sent to PWGSC in a funded requisition for processing in accordance to the Request for Volume Discount (RVD) procedures as detailed in Annex H, “Request for Volume Discount (RVD) Procedures”.


The Standing Offer Authority reserves the right to negotiate the prices for Call-ups over $40,000 where RVD procedures are not appropriate because only one Offeror’s Product is capable of meeting the legitimate technical requirements of the Identified User and where the Standing Offer Authority determines that the available prices do not represent good value considering the volume.  The Standing Offer Authority may choose to use other methods of supply to fulfill the requirement.


These Call-up limitations apply to the total value of the Call-up, including any Additional Items listed on this Standing Offer that are included in the Call-up.


RVD procedures may be requested for requirements of less than $40,000, for more complex requirements such as those across multiple categories, or where there are large quantities of low dollar value devices.

d.  
Over $400,000 (Including GST/HST): Requirements over $400,000 must be sent to PWGSC in a funded requisition for processing as an openly competitive Request for Proposal.

1.2   
For Call-ups of Facsimiles  from More than One Category: Where the Identified User’s requirement is for facsimiles from more than one category and where the Identified User feels that there are administrative advantages in contracting with one supplier only for the requirement, the Identified User is encouraged to calculate the best value for the aggregate requirement.  The Call-up limitations defined above will apply to any such aggregate requirement and permission must be received from the Standing Offer Authority whenever the aggregate best value would include Products that are not Active.  Where the value or volume of the inactive product or products exceeds that of the Active products, the whole requirement will be treated as an exception and the Identified User will need written permission of the Standing Offer Authority before they can make the Call-up.

1.3  
 For Call-ups of Additional Items only: the Identified User may place Call-ups valued at up to $25,000, GST/HST included that consist of Additional Items only, from any of the Offerors (both Active and Inactive).  Any Call-ups of Additional Items exceeding $25,000 must be issued by the Standing Offer Authority.

1.4 
Requirements from 25,000.01 to $40,000.00 (including GST/HST) that cannot be satisfied by the Active Offeror with the fascimile (s)  with the lowest cost per page in the required category: Where the Standing Offer Authority agrees that the Active Offeror whose facsimile  has the lowest cost per page in the required category cannot satisfy an Identified User’s requirement because that Offeror:

(i) 
cannot supply all the Products required by the Identified User within the Delivery time frames specified in the Resulting Contract clauses; 

(ii) 
does not meet all the legitimate operational requirements of the Identified User, including equipment security needs; 

(iii) 
has failed the compatibility sub-test for that requirement; or 

(iv) 
has already defaulted on a Call-up issued by the Identified User for the required Products; or, 

(v) 
has shown itself incapable of meeting the service requirements for that specific Identified User, 

then the Standing Offer Authority may place a Call-up (or the Identified User requests and receives written permission from the Standing Offer Authority to place a Call-up) with the next highest Active Offeror that can fulfill the needs of the Identified User.

1.5   
Requirements that Cannot be Satisfied by Active Offerors: Where the Standing Offer Authority determines that the none of the Active Offerors can satisfy an Identified User’s requirement in any category because the Active Offerors:

(i) 
cannot supply all the Products required by the Identified User within the Delivery time frames specified in the Resulting Contract clauses; 

(ii) 
do not meet all the legitimate operational requirements of the Identified User, including equipment security needs; 

(iii) 
have all failed the compatibility sub-test for that requirement; 

(iv) 
have defaulted on Call-ups for the Products currently required by the Identified User; or, 

(v) 
have shown themselves incapable of meeting the service requirements for that specific Identified User, 

then the Standing Offer Authority may place a Call-up with one of the other Offerors in the relevant category that can satisfy these requirements, at the unit price(s) that Offeror offered during the most recent downward price revision or the Standing Offer Authority may use other sourcing methods to procure the Products.  Only the Standing Offer Authority can place Call-ups with Offerors other than the Active Offerors.  The Offeror agrees not to accept any Call-ups, except from the Standing Offer Authority, while it is not an Active Offeror.

--------------------------------

1.1 
Commandes subséquentes de télécopieurs (ce qui peut comprendre, dans la limite de la commande subséquente, des articles supplémentaires) :

a.
Jusqu’à 25 000 $ (y compris la TPS/TVH) : L’utilisateur désigné peut adresser une commande subséquente à l’offrant actif dont le produit, de l’avis de l’utilisateur désigné, offre le meilleur rapport qualité/prix.


Les utilisateurs désignés devraient choisir le télécopieur qui répond à leurs besoins fonctionnels et qui présente le coût par page le plus faible pour la catégorie visée, selon l’annexe F (Classement selon le coût par page).

b.  
De 25 000,01 $ à 40 000 $ (y compris la TPS/TVH) : L’utilisateur désigné peut adresser la commande subséquente à l’offrant actif dont le produit a le coût évalué le plus bas dans cette catégorie.

c.  
De 40 000,01 $ à 400 000 $ (y compris la TPS/TVH) : Seul le responsable de l’offre à commandes peut passer des commandes subséquentes. Les besoins de 40 000,01 $ à 400 000 $ peuvent être envoyés à TPSGC sous la forme d’une demande assortie des fonds nécessaires, afin que cette dernière soit traitée conformément aux procédures de Demande de rabais pour volume (DRV) décrites à l’annexe H (Procédures de demande de rabais pour volume (DRV)).


Le responsable de l’offre à commandes se réserve le droit de négocier le prix des commandes subséquentes de plus de 40 000 $ dans les deux cas suivants : 1) les procédures de DRV ne sont pas adéquates parce qu’un seul produit de l’offrant est susceptible de répondre aux besoins techniques légitimes de l’utilisateur désigné; 2) le responsable de l’offre à commandes détermine que les prix disponibles ne représentent pas un bon rapport qualité/prix. Dans ces cas, le responsable de l’offre à commandes peut utiliser d’autres méthodes d’approvisionnement pour répondre aux besoins.


Ces limites s’appliquent à la valeur totale de la commande subséquente, y compris les articles supplémentaires énoncés dans la présente offre à commandes et inclus dans la commande subséquente. 


Il est possible d’enclencher des procédures de DRV dans les cas suivants : besoins de moins de 40 000 $; 2) besoins plus complexes tels que ceux qui chevauchent plusieurs catégories; 3) besoins de grandes quantités de dispositifs de petite valeur monétaire.

d.  
Plus de 400 000 $ (y compris la TPS/TVH) : Les besoins de plus de 400 000 $ doivent être envoyés à TPSGC sous la forme d’une demande assortie des fonds nécessaires afin que cette dernière soit traitée conformément à une demande de propositions ouverte et concurrentielle. 

1.2   
Commandes subséquentes de télécopieurs de plus d’une catégorie : Lorsque l’utilisateur désigné a besoin de télécopieurs entrant dans plus d’une catégorie et lorsque l’utilisateur désigné estime que la conclusion d’un contrat avec un seul fournisseur présente des avantages administratifs, l’utilisateur désigné est encouragé à calculer le meilleur rapport qualité/prix pour l’ensemble du besoin. Les limites des commandes subséquentes définies ci-dessus s’appliqueront à tout besoin global de ce genre et une autorisation doit être demandée au responsable de l’offre à commandes chaque fois que la meilleure valeur globale est susceptible d’inclure des produits qui ne sont pas actifs. Dans les cas où la valeur ou le volume du ou des produits inactifs dépasse celle des produits actifs, l’ensemble du besoin sera traité comme une exception et l’utilisateur désigné devra obtenir la permission écrite du responsable de l’offre à commandes avant de passer une commande subséquente.

1.3  
Commandes subséquentes concernant uniquement des articles supplémentaires : L’utilisateur désigné peut placer des offrants (actifs et inactifs) des commandes subséquentes d’une valeur maximale de 25 000 $ (y compris la TPS/TVH) consistant exclusivement en articles supplémentaires. Toute commande subséquente d’articles supplémentaires de plus de 25 000 $ doit être passée par le responsable de l’offre à commandes. 

1.4 
Besoins de 25 000,01 $ à 40 000 $ (y compris la TPS/TVH) qui ne peuvent pas être satisfaits par l’offrant actif proposant le ou les télécopieurs ayant le coût évalué le plus bas dans la catégorie requise : Si le responsable de l’offre à commandes convient que l’offrant actif dont le télécopieur offre le coût par page le plus bas dans la catégorie requise ne peut satisfaire aux besoins de l’utilisateur désigné parce que cet offrant :

(i) 
ne peut fournir tous les produits nécessaires à l’utilisateur désigné dans les délais précisés dans le contrat subséquent;

(ii) 
ne répond pas à tous les besoins opérationnels légitimes de l’utilisateur désigné, y compris en matière de sécurité; 

(iii) 
a échoué au sous-test de compatibilité relatif à ce besoin;

(iv) 
a déjà manqué à ses obligations dans le cadre d’une commande subséquente émise par l’utilisateur désigné à l’égard des produits nécessaires;

(v) 
s’est montré incapable de répondre aux exigences en matière de services de cet utilisateur désigné, 

le responsable de l’offre à commandes peut passer une commande subséquente (ou l’utilisateur désigné peut demander et recevoir la permission écrite du responsable de l’offre à commandes de passer une commande subséquente) à l’offrant actif situé immédiatement après dans la liste des offrants susceptibles de répondre aux besoins de l’utilisateur désigné. 

1.5   
Besoins qui ne peuvent être satisfaits par les offrants actifs : Lorsque le responsable de l’offre à commandes détermine qu’aucun des offrants actifs ne peut répondre aux besoins de l’utilisateur désigné dans une catégorie parce que les offrants actifs :

(i) 
ne peuvent fournir tous les produits nécessaires à l’utilisateur désigné dans les délais précisés dans le contrat subséquent; 

(ii) 
ne répondent pas à tous les besoins opérationnels légitimes de l’utilisateur désigné, y compris en matière de sécurité; 

(iii) 
ont échoué au sous-test de compatibilité relatif à ce besoin; 

(iv) 
ont déjà manqué à leurs obligations dans le cadre d’une commande subséquente émise par l’utilisateur désigné à l’égard des produits nécessaires; 

(v) 
se sont montrés incapables de répondre aux exigences en matière de services de cet utilisateur désigné,

le responsable de l’offre à commandes peut passer une commande subséquente à l’un des autres offrants de la catégorie pertinente susceptible de satisfaire à ces besoins, au prix unitaire que cet offrant a proposé lors de la plus récente révision du prix à la baisse, ou le responsable de l’offre à commandes peut utiliser d’autres méthodes d’approvisionnement pour les produits en cause. Seul le responsable de l’offre à commandes peut passer des commandes subséquentes à d’autres offrants que les offrants actifs. L’offrant convient de ne pas accepter, tant qu’il n’est pas un offrant actif, des commandes subséquentes émanant de toute autre personne que le responsable de l’offre à commandes.

*The evaluated cost per page calculation includes depreciation cost, cost of consumables (excluding bond paper). and cost of warranty/maintenance services/

*Le prix par page évalués incluse le coût de dépréciation fonctionnelle, le coût des produits consommables (excluant le papier bond) et le coût de la garantie et des services d’entretien.

**Identified users may purchase facsimiles having a status of “active”.  Identified users may not purchase facsimiles having a status of “inactive”./

Les utilisateurs désignés peuvent acheter les télécopieurs avec l’état actif. Les utilisateurs désignés ne peuvent pas acheter les télécopieurs avec l’état non actif.


